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c o l u m n

Maar dan blijkt opeens dat uw zakenpartner, 
klant of leverancier zijn of haar afspraken  
helemaal niet nakomt of de gemaakte afspraken 
toch net iets anders interpreteert dan u samen 
voor ogen had of had afgesproken. Het kan 
ertoe leiden dat partijen in een lastig geschil 

geraken, waarbij uiteindelijk door tussenkomst 
van advocaten en de rechter een uitspraak 
wordt gedaan. Een veel voorkomend probleem 
is dat daarbij de juridische standpunten welis-
waar helder uiteen zijn te zetten, maar dat 
niet duidelijk vastligt wat nu is afgesproken 

en hoe de feiten liggen. Het is dan het woord 
van de één tegen dat van de ander. In zo’n 
geval zal de rechter veelal degene die in het 
geschil heeft gesteld dat iets was afgesproken 
gelasten om daarvoor ook het bewijs te leveren. 
De wet stelt dat bewijs in civiele zaken kan 
worden geleverd door alle middelen (zoals 
onder meer door getuigen), tenzij de wet anders 
bepaalt. Voor u het weet kunt u verstrikt raken 
in lastige juridische bewijsrechtelijke materie en 
is het allerminst zeker of aan de gemaakte af-
spraken ooit nog uitvoering zal worden gegeven.

Het is derhalve soms raadzaam reeds in de 
onderhandelingsfase advies in te winnen om te 
komen tot een overeenkomst die deugdelijk 
vastligt, zeker wanneer u twijfel heeft over 
uw wederpartij. Het verdient dan aanbeveling 
tijdig een juridisch goed onderbouwde brief te 
schrijven, zeker als het gaat om belangrijke 
zaken met een fors financieel belang. Zo kan een 
hoop narigheid achteraf worden voorkomen.

Wilt u meer weten over hoe u zich door middel 
van deugdelijke schriftelijke vastlegging van de 
voor u belangrijke en risicovolle afspraken tegen 
de nodige juridische valkuilen kunt beschermen, 
neem dan contact op met ondergetekende.
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Een goeie afspraak is een 
goeie afspraak... Toch?

In het zakenleven draait alles om vertrouwen. Veelal doet men zaken met elkaar op basis van mondelinge 

afspraken en goed vertrouwen. En inderdaad, dan geldt in beginsel de hoofdregel dat afspraak ook echt 

afspraak is. En die afspraak kan uiteraard ook heel goed mondeling worden gemaakt. U gaat er immers 

vanuit dat er een overeenkomst is, die moet worden nageleefd en dat partijen zijn gehouden de afspraken 

deugdelijk na te komen.


